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Interaktiver Halbtags-Workshop: Kanzlei x Power!point 

 
        Überzeugender kommunizieren und besser im Gedächtnis bleiben 

 

 
 
Format: Fortbildung in Kombination aus praktischen Übungen, grundlegenden und hilfreichen In-
formationen. 
 
Zielgruppe: Rechtsanwältinnen und –anwälte, im juristischen Bereich tätige Fachkräfte. 
Mindestens drei, höchstens acht Teilnehmende. 
 
Ziele unseres Workshops: Verbessern Sie Ihre Effizienz und Zeitersparnis mit Powerpoint: Wir 
schulen Sie darin, komplexe Informationen überzeugend zu strukturieren sowie optisch zu vereinfa-
chen, Ihre Überzeugungskraft durch visuelle Elemente zu steigern, den Erinnerungswert Ihrer Aus-
sagen zu erhöhen und dabeiProfessionalität und Moderne auszustrahlen. 

 
Dauer: Halbtags (vier Stunden). Auch als interaktiver Ganztags-Workshop im Angebot. 
Auf Nachfrage im Modus einer zweistündigen Vortragsveranstaltung möglich. 
 
Veranstaltungsort: Wir kommen zu Ihnen oder treffen uns digital! 
Ihr Konferenzraum, idealerweise mit Whiteboard, Flipchart und Markern. 
 
Technische Voraussetzungen: Alle Teilnehmenden sollten einen Laptop mit installiertem Power-
Point mitbringen. Für die Praxisübungen ist es hilfreich, wenn Zugang zu einer Auswahl an Multime-
dia-Inhalten (Bilder, Videos) besteht. 

 
Ihre Workshop-Leiterinnen mit zusammen rund 60 Jahren Praxiserfahrung: 
Christine Herzog, agile4success, Frankfurt: Erfahrene Trainerin und Beraterin im Bereich agilen Ar-
beitens, Scrum Master und Scrum Product Owner mit langjähriger Führungserfahrung 
und Dr. Anette Schunder-Hartung, aHa Strategische Geschäftsentwicklung, Frankfurt: Juristin mit 
Erfahrung in der Anwendung agiler Methoden in der Rechtspraxis, 
gleichzeitig Ihr Kontakt unter schunder@aha-entwicklung.de, 01573 688 6979. 
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Beispielsweise Nachmittags:   Programm  
 
13:00 - 13:15 Uhr: Check-in 

 Kurze Vorstellung der Teilnehmenden und der Workshop-Ziele 
 Überblick über den Workshop-Ablauf 

 
13:15 - 14:00 Uhr: Grundlagen eindrucksvoller Präsentationen 

 Bedeutung visueller Kommunikation im juristischen Umfeld 
 Die drei großen K: Kürze, Klarheit, Konsistenz 
 Das Storytelling in juristischen Präsentationen: 

Wie Sie komplexe Informationen zugänglich machen 
 

14:00 – 14:40 Uhr: Funktionen und Kniffe 
 Überblick über wichtige Funktionen von PowerPoint: 
 Effektive Nutzung von Vorlagen und Design-ToolsInteraktive Elemente und multimediale 

Inhalte einbinden: Videos, Diagramme, Hyperlinks 
 Wir schärfen Ihren Blick für eine gut aufgebaute Präsentation! 
 Parallel üben die Teilnehmenden die wichtigsten Elemente am eigenen Rechner 

 
14:45 - 15:00 Uhr: Powerbreak 
 
15:00 - 15:30 Uhr: Besser argumentieren 

 Aufbau und Strukturierung von Inhalten: Einleitung, Hauptteil, Schluss 
 Tipps für überzeugende Argumentation und klare Botschaften 
 Visuelle Elemente gezielt einsetzen: Bilder, Grafiken, Farben 

 
15:30 – 16:45 Uhr: Praxisübung inklusive Präsentation und Feedback 

 Die Teilnehmenden erstellen in Kleingruppen eine Kurzpräsentation 
 Dabei Anwendung der erlernten Techniken 
 Präsentation vor der Gruppe mit konstruktivem Feedback 

 
16:45 - 17:00 Uhr: Check-out: Abschlussdiskussion und Feedback 

 Austausch über wichtige Erkenntnisse und Anwendbarkeit im juristischen Alltag 
 Tipps für die kontinuierliche Verbesserung der Präsentationsfähigkeiten 

 
x  x  x 

 
Ausgabe von Teilnahmezertifikaten 
 
Kosten: Ihre Netto-Teilnahmegebühren für die individuelle Vorkonzeption und Live-Durch-
führung betragen 
 

o EUR 1495,00 für Einzelpersonen; 
o EUR 2995,00 plus Inhouse-Catering für Gruppen bis zu drei Personen; 
o EUR 4995,00 plus Inhouse-Catering für Gruppen bis zu acht Personen. 

 
Teilnehmende des aHa-Kanzleinetzwerks 2024 erhalten einen 
zusätzlichen Nachlass von 10 % des Netto-Auftragspreises. 


